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de prix. L'application de la clause d'imprévision suppose que le change-
ment de clrconstasces ait entrainé un bouleversement de 1°'économie contrac-

tuelle et 1'adaptation du contrat aura pour but de permettre & nouveau une

exécution de contrat conforme & son &conomie.
Comme on le constatera plus loin (1), la clause d’imprévi-
sion trouve 3 s'appliquer & d'autres changements de circonstances gque la

hausse des facteurs de production.

2. - Bréve analyse des clauses étudiées.

On 1’a vu, celles~-ci sont relativement frégquentes dans
tous les secteurs d’activités ; elles atténuent généralement l'obligation

du vendeur de livrer dans un délai déterminé.

2.1.1. Souvent, la clause de force majeure est greffée sur

1'expression suivante : "Nos délais ne sont pas de rigueur®”.

Aipsi la clause suivante prévoit que : "Nos délais de
livraison ne sont donnés qu'a titre indicatif. Un retard de livraison nes
peut en aucun cas donner lieu & l'allocation de dommage et intéréts ou
indemnités quelcongues. Tous les faits du prince ou les événements de

force majeure, comme, par exemple, gréve, guerre, lock-out, émeutes, mobili-

(1) Voy. n. 2.2.2.

(2} Voy. sur ces clauses dans les relations commerciales internaticnales,
M. FONTAINE, Les clauses de force majeure dans les contrats interna-
tionaux, D.P.C.I., 1979, p. 463 et sv. ; voy. aussi, J. GESANG, Force
majeure und ahnliche Entlastungsgridnde im Rahmen der Lieferungsvertrige
von Gattungswere, 1880.










7.

Sont mentionnées moins fréquemment : le lock-out, les
émeutes, les intempériles, le gel, les ilnondations, les pénuries de matériel
ou de moyens de transport, les pénuries de matiéres premidres, las arréts

accldentels de la fabrication.

Sont parfois repris :
- la mobilisation, le danger de guerrse, la guerre civile, les opérations
militaires ;
- la maladie, les épidémies :
- la nelge ;
- la pénurie de main d'oeuvre, le mangue de combustible, les bris de
machine ;
~ les taxes et changements de tarifs douaniers, les changements de tarifs
de transport, le fait du prince ou les mesures gouvernementales en
général ;
- la livraison tardive chez le fournisseudr, la gréve, la falllite ou
déconfiture du fournisseur.
Souvent, l'énumération se termine par les termes : "..., bris
de -machlnes, etc ...” ou est précédée par les termes "les cas de force
majeure tels gue”. Les rédacteurs soulignsnt ainsl le caractére non exhaus-

tif de 1'énumération.

L'énonciation d'une circonstance déterminée dans la clause
suffit-elle a rendre sa survenance constitutive de force majeure ou faut-il
gue les autres caractéristigues de la force majeure (imprévisibilité, impos-

sibilité,irrésistibilité) soient réunies ?

La clause 1 précise gue : "Les événements de force majeure

camme ... haus exonéreht\?e toute responsabilité”.
A

D'autres clauses disposent gue : "Outre les cas de droit,



serant considérés comme cas de force majeurs, l’incendie, 1'inondation

etc, ..., pouvant entraver la production ou les expéditions™ (clause 2).

Certaines clauses parlent d' "obstacles imprévus tels gue ...
(clause 3].

Ces clauses assimilent & la force majeure des circonstances
qui ne réunissent pas (toutes) les caractéristigues de la force majeure.
I1 faut, & notre avis, considérer que ces clauses produiront leurs effets
mé&me si les conditions légales d'application de la force majeure, non-
mentionnées dans la clause, ne sont pas présentes. En effet, les dispo-
sitions relatives & la force majeure n'étant pas impératives, les parties

sont libres d'y déroger par voie contractuelle (1).

Au demeurant, la rédaction de la clause doit &tre suffisam-

ment claire pour permettre d'en déterminer la portée.

Ainsi dans la clause 2, précitée, l'incendie et 1'inonda-
tion constitueront des hypothéses de force majeure lorsqu'elles entraveront
la production ; 1'imprévisibilité de 1'événement ne devra pas &tre établie.
La clause 1, précitée, est plus ambigu&. Lorsgu'on envisage "tous les
événements de force majeure comme la gréve ...", on n'affirme pas gue la
gréve est un évérement de force majeure méme lorsqu’elle est prévisible et
évitable. On pourrait, par exemple , apporter & cette clause la modifi-
cation suivante : "Des circonstances telles gue la greve, l'incendie,
l'inondation, ... sont & considérer comme des hypothéses de force majeure
lorsqu’elles ont pour effet de retarder ou rendre trés difficile 1la livrai-

gon. Le vendeur n'aura & établir ni 1'imprévisibilité et 1'irrésisti-

bilité de la circonstance, ni 1'impossibilité d’ex&cution du contrat”.

Enfin,\ih clause 3,précitée, est, elle sussi, ambigu# car

le terme "obstacle” est susceptible de diverses interprétations. Il fau-

(1) Voy. M. FONTAINE, op. cit., p. 495.



drait, dans cette hypothése également, compléter la clause comme indiqué

ci-dessus.

Dans l'alinéa précédent, nous avons montré comment les
conditions générales pouvaient, en élargissant de maniére résolue le champ
d'application de la force majeure, atténuer largement la responsabilité du
vendeur. Les rédacteurs, soucieux de respecter un équilibre entre les obli-
gations des parties contractantes, donneront une définition plus restrictive
de la force majeure. Eu égard & l'objet du contrat, ils inséreront, dans
la définition contractuelle de la force majeure, l'une ou 1'autre condition
d'application légale (imprévisibilité, impossibilité, irrésistibilité) de
ce concept. Ainsi, la clause 1 pourrait se présenter comme suit : "Des
circonstances telles que la gréve, l'incendie., l‘'inondation et toute circens-
tance similaire sont & considérer comme des hypothéses de force majeure

lorsqu’elles ont pour effet de retarder ocu de rendre impossible 1'exécution

-

du contrat. Le vendeur n'aura pas & établir 1l'imprévisibilité et 1'irrésis-

tibilité de 1'événement”.

Pour éviter toute ambiguité, 11 est donc préférable de ne
pas se limiter, dans la rédaction des clauses, & une simple énumération de
circonstances. En effet, la définition de la force majeure consacrée par la

Jurisprudence est compréhensive et non extensive. Dans certaines hypothases,

la simple énonciation d’une circaonstance ne permettra pas au juge de détermi-
nar si la survenance de cette circonstance rend applicable la force majeure,
puisque ce concept présente certaines caractéristiques sur lesquelles 1la

clause contractuelle ne prend pas position.

Il convient au contraire, de compléter la clause en précisant
las caractéristigues que doivent (ou ne doivent pas) présenter ces circons-
tances eu égard & la définition de la force majeure consacrée par la juris-

AN
prudence et esn mentionnant les effets des circonstances sur le contrat.
bl Certaines clauses, plus rares, procédent & une dé&finition,

non plus extensive, mais purement compréhensive de la force majsure.









bj On trouve, plus rarsmsnt, des clauses qui assortissent
la survenance de la force majeure, de la nullité ou de 1l'annulation du
contrat. 0Dans la mesure ol le contrat a ét& valablement formé lors de la
survenance de la force majeure (1), celle-ci ne saurait avoir pour sffet

de remettre en question la validité du contrat ; or, la nullité st 1'annula-
tion sont des sanctions propres & la formation de la convention. Dés lors,
il serait préférable de remplacer les termes "nullité ou annulation” par

le terme "dissolutlon” du contrat.

cl Certaines clauses, moins complétes,.prévoient simplement

que la survenance de la force majeure dégage le vendeur de teoute responsa-

bilité. Ces clauses laissent donc au droit commun le soin de régler plus
avant les effets juridigques de la force majeure (soit ure suspension, soit

une dissolution du contrat}.

Dans 1l'échantillon étudié, on a rencontré une clause
envisageant 1’imprévision de maniére générale (2). D'autres clauses pré-

voient dans certaines hypothéses partiruliéres, un aménagement du contrat.

2.2.%. La seule clause d'imprévision rencontrée se
greffe sur une clause de force majeure énumérant une série d'événements
perturbateurs : elle est libellée en ces termes : "De méme, des

modifications importantes résultant des perturbations ci-dessus, entrainent

(1) Voy. sur les problémes relatifs & la formation du contrat, M. VAN RUYM-
BEKE, Clauses relatives & la formation du contrat dans les cenditions
générales de vente, Centre de Droit des Dbligations, doc. 81/13.

(2) Les clauses d'imprévision sont beaucoup plus fréguentes dans les contrats
internationaux. Voy. M. FONTAINE, Les clauses de hardship dans les
contrats internationaux, D.P.C.I., 1976, p. 7 et sv.



une majoration ou une diminution des prix et devis sur justification du

" fournisseur”. (clause 7).

Cette clause présente les caractéristiques suivantes

- les événements énumérés dans la clause de force majeure (gréve, lock-
out ...) doivent entrainer des modifications importantes dans 1'exécution
de la prestation du: vendeur.

- au niveau des effets est seul prévu un aménagement de la contreprestation
a fournir par 1'acheteur ; cet aménagement peut 8tre bénéfigue ou défa-
Voréble a 1'acheteur puisgue les prix peuvent &tre modifiés tantdt & la
hausse, tant6t a la baisse.

-

- 1'aménagement est subordonné & une justification & fournir par le ven-

deur.

2.2.2, Plusieurs clauses envisagent 1'hypothése

particuliére suivante : un client commande une automobile chez un vendeur

et,entre la commande et la livraison, le mod&le change et le prix augmente (1]

(1) On peut se demander si cette hypoth&se tombe sous le couvert de 1'impré-
vision. En effet, le changement de mod&le tombe dans la sphére d’influen-
ce du fournisseur et est, en outre, tout & failt possible. Remarquons
en premier lieu gue les automobiles sont normalement vendues par dss
concessionnaires ou autres vendeurs indépendants qui ne sont pas en me-
sure d'influencer le changement de modéle. Quant & l’argument relatif
a8 la prévisibilité de 1'événement, i1l est irréfutable et nous conduit &
conclure gue 1'hypothése étudiée n'est pas une hypothése d'imprévision.
Par ailleurs, ces dispositions se distinguent dans leurs hypoth2sas et
leurs effets des clauses de révision de prix bien que celles-ci visent
egalement une situation particuligre, et prévisible. En effet, le chan-
gement de modéle est, dans certains cas, de nature & entrainer un vérita-
ble bouleversement de l'économie du contrat ; c'est pourguoi, les rédac-
teurs des clauses prévoient la possibilité de mettre fin au contrat ou
organisent un aménagement assez sensible des prestations contractuelles.
Eu égard a ces considérations, nous avons inséré 1'étude de ces clauses
dans la présente section ; mais, plutdt que de parler de clause d'impré-
vision, il serait souhaitable de parler de clause de révision des presta-
tions contractuelles.
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D'autres contrats reprennent une clause similaire en
envisageant 1'hypothése ol 1'ancien modéle ayant fait 1'cbjet de la commands
ne peut plus &tre livré (clause 9) : "Toutefois, si la construction du
véhicule commandé venait & &tre abandonnés, 1'acheteur pourrait apter entre
les deux possibilités suivantes :

a) demander la résiliation de sa commande et la restitution de son ou de
ses acomptes sous déduction d'une commission de 5 %.

b) demander le report de la commande sur un mod&le de la margue, le nouveau
décompte du prix étant établi, le cas échéant au moment de 1la livraison”

(13.

(1) On constate que, dans 1l'hypothése de la résolution du contrat pour une
circonstance incluse dans sa sphére de risque {changement de modéle],
le vendeur retient une commission de 5 %.

Si1 le changement de modéle est minime et 1'sugmentation de prix
gui s’ensuit peu importante, cette retenue de 5 % peut étre jusitifiée
puisque c'est alors le fait de l'acheteur, le refus injustifié du nou-
veau modéle, qui explique la résolution du contrat.

Par contre, lorsque le changement du modéle est considéreble et
1?augmentation de prix sensible, 1'attitude de 1l'acheteur, qui résilie
le contrat, est pleinement justifiée.  On peut alors se demander s'il
n'est pas abusif de prévoir en pareil cas une retenue de 5 %. Ne pour-
ralt-on pas y appliquer, mutatis mutandis, les principes qui régissent
la portée de la clause pénale (voy. pour une descrintion de ces princi-
pes, P. VAN OMMESLAGHE, Examen de Jurisprudence, les Obligations (4968~
1973), R.C.J.B., 1975, p. 530 et sv. ; Cass. 17 avril 1970, Pas., 1370,
I, p. 711) ? Est-il licite de réclamer & l'acheteur les conséguences
dommageables d'un fait inclus dans la sphére de risgue du vendeur ?

Bien gue cette solution puisse heurter les principes d'éguité, nous
croyons gue, en droit positif belge actuel, cette clause reste valable,
En effet, le dommage, évalué & 5 % ds la transaction, correspond plus
ou moins aux frais administratifs et au manque & gagner subi par le
vendeur ; on ne pourra donc pas invoquer une disproportion entre 1le
dommage prévisible et le nourcentage spécifié dans la clause. En outre,
comme le rappelle M. Van Ommeslaghe, "le principe de la convention-loi
interdit au juge de modifier les termes de la convention, guelle gu'en
soit la sévérité pour 1l'une des parties” (P. VAN OMMESLAGHE, op. cit.,
n® 2, p. 432).
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D’autres clausas, plus complétes et plus équitables
réservent & l'acheteur, lorsque survient un changement de modéle accompagné
d’une augmentation de prix déterminée ou un retard important dans la livrai-

son, la faculté de demander la restitution intégrale da 1'acompte versé.

CONCLUSTIONS.

En prévoyant 1'application de la force majeure dans

certaines circonstances particuliéres sans que soient réunies les conditions
d'application légales de cette institution, les clauses des conditions géné-
rales de vente atténuent de maniére sensible la responsabilité du vendeur

d la suite du changement de circonstances postérieur & la conclusion du
contrat, Ainsi, certaines de ces tlauses permettrofAt=auvi-verdenrd'étre
délié de ses engagements originaires lorsque les circonstances nouvelles
aggravent de manilre considérable 1'sxécution du contrat, c'est-a-dire dans

1" hypothése visée par l'imprévision.

Par ailleurs, il échet de constater que certaines
hypothéses, propres & 1'imprévision, ne sont jamais envisagées par les
conditions générales de vente. 0n pense ainsi aux circonstances gqui dimi-
nuent la valeur de la contreprestation de 1l'acheteur sans augmentation
corrélative des colts de production. Citons par exemple 1'hypothése ol
la dépréciation monétaire survient aprés la fabrication du produit d’espegcs,
objet de la vente ; la clause de révision de prix, gui vise 1l'augmentaticn
des colts de production du produit vendu, ne sera pas.en-principe (1),applica-
ble puisgue le produit a déja été fabriqué au moment ol la dépréciation

monétaire survient : mentionnons également 1'hypothése ol le prix est expri-

.,

SN

(1) En fait, la plupart des clauses de révision de prix réservent au vendeur
la faculté d'adapter le prix en cas d’'augmentation des codts de produc-
tion et il ast indifférent gue le produit ait é&té fabriqué avant 1'aug-
mentation, o






