CHAPITRE 2

ECHANGES TRANSNATIONAUX :
ACTEURS ET PRATIQUES

Ce chapitre propose, par rapport au précédent, hangement
d’échelle du rapport entre commerce extérieur eweld@pement.
L’articulation des échanges commerciaux de longstauce en partant des
pratiques d’autres acteurs suggere une autre dpprales échanges
extérieurs.

Si I'’échange international envisage des transagtenmire nations, le
transnational déborde les systemes étatiques. @egra y développent des
relations en réseau et certaines de leurs pratgpreésnformelles.

2.1 Acteurs, économies, espaces et facteurs

2.1.1 Acteurs et économies

En partant des acteurs socio-économiques, en Afigmme ailleurs
dans les pays en développement, force est de tensiae, dans leur
majorité, leurs activités relevent de ce qu'on ijeal couramment
d’économie informelle. En fait pour les légalistdsles fiscalistes, il s’agit
de toutes les activités qui ne sont pas enregsstrgei échappent aux
statistiques et a la régulation de I'Etat et dast &uteurs ne payent pas les
impots et taxes. Il peut s’agir des services, dégités artisanales, agricoles,
ou marchandes. Nous nous intéressons particuliéttedecette derniére
catégorie. Les activités commerciales se déplaantdes marchés locaux,
régionaux et méme transnationaux. Il nous sembppetitant, de prime abord
d’envisager la diversité des acteurs, des activités économies et de leur
fonctionnement.

A propos de I'’économie informelle, I'approche coueaest en termes

de «secteurs ». En partant des pratiques d’acteaus pensons qu'il y a
lieu de sortir de ce type de perspective a bassiség et fiscaliste. C'est a
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juste titre que Gauthier de Villérpropose de rompre avec la notion
habituelle du secteur informel sous sa seule dimmeré&conomique, comme

secteur de petites activités marchandes peu régtésw et peu controlées
par I'Etat. En effet, les acteurs socio-économigoesvent étre enregistrés
mais peut-étre pas aux institutions indiquées yeolils paient des taxes
— mais sont-elles les bonnes et payées aux bomEesrc’est une autre

guestion. Il faut également y reconnaitre un sgelilégalité variable. On ne

peut pas dire qu’il y a absence d'institutions, sriifaut plutét reconnaitre

que ces acteurs se réféerent a d'autres institutipns celles de la

modernisation étatique. En fait, il faut reconrealfr diversité d'activités, de

comportements et de statuts de leurs acteurs.

En Afrique, avons-nous indiqué la majorité de lpydation ne vit pas
de «I'économie officielle » mais plutét des adtéi socio-€conomiques de
I’économie dite informelle. En fait cette économie doit pas étre réduite a
une économie palliative au sens de survie des gédigvorisés ni a une
« économie-balai » qui ramasserait les laissés-pompte de la
compétitivité. Pour certains, c’est une réponsa erise qui disparaitrait si
I'’économie se normalise. Pour d'autres, c’est Iiémuie réelle des gens.
Ainsi Kuyu Mwissa a fait observer qu'avec I'ampleie cette réalité socio-
économique, l'officiel est contredit par le réeC’est sans doute cette
perspective qui a fait préférer a MacGaffey l'exgsien de «eal
economy’, pour signifier que c’est d’elle que vivent réellethées gens.
On pourrait dire, a voir la place qui lui restegdi@économie officielle est en
panne. Pierre William Johnson parle aussirdgché réela introduire dans
la théorie de I'échange international. En effeguanente-t-il, si la théorie
économique indique que, en situation de concurrgracéaite, I'équilibre
entre I'offre et la demande établit le juste presdiens et des services sur le
marché, de nombreuses analyses montrent que, suairtshé réel, les prix
n’integrent pas a leur juste valeur les conditios®ciales et
environnementales de production. lls sont cependéatgrminés en grande
partie par des rapports de force entre acteurso@uignes, lesquels ne sont
pas le fruit des conditions purement économiquess mussi le produit des
circonstances historiques et des conditions saciatepolitiques dans les
différents pays

1 DE VILLERS G., « Propositions introductivesin,DE VILLERS G. (dir.),Phénoménes
informels et dynamiques culturelles en AfriqBeuxelles/CEDAF, Paris/L’'Harmattan,
1996, p. 7-22.

2 KUYU MWISSA, « Zaire : |'officiel contredit par leéel », Politique africaine,n® 63,
octobre 1996, pp. 13-23.

® MACGAFFEY J. et al., 1994p. cit.

4 JOHNSON P.W., «Le commerce international estsl facteur de développement
durable ? »Revue du M.A.U.S.$° 21, 2003, p. 73.
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Dans la suite du travail, le terme « économie imfgte », est utilisé
simplement parce qu’il est consacré par 'usageés maus ne lui donnons
pas le contenu habituel des Iégalistes et fisealidt ne nous semble donc
pas pertinent de parler de « secteur informel »usNpréférons parler de
pratiques informelleslans I'exercice des activités socio-économiques. En
effet, ces pratiques peuvent se retrouver au sgepetites comme de grandes
activités économiques. Il s’agit en fait des facasypiques d'agir,
d’organiser des activités socio-économiques en engpartiellement ou
totalement) des cadres institutionnels, mais qunlioent des modes
d’action inspirés de la tradition et de la mode&rni€’est le cas par exemple
des réseaux non institutionnels de type familiat quous évoquerons,
mobilisés dans des opérations commerciales, |atrémition familiale ou
communautaire, etc. Les réseaux permettent auxracsecio-€conomiques
de s’intégrer au commerce international a partircttauit de distribution
local.

En recourant aux catégories de Braudel, on peutmégticuler la
diversité d'activités socio-économiques dans lesémies comme celles de
la plupart des populations africaines :

1. La construction de la civilisation matérielle sirituelle : celle-ci
constitue la base des sociétés locales dans plsiditats en Afrique. Elle
caractérise la vie de la majorité de la populatione économie élémentaire,
I'agriculture avec une composante importante d'suibsistance, des petits
marchés comme lieu d’échange et de relations, utkensie production ou
intervient la dimension lignagere, I'importanceldeulture traditionnelle et
des relations (parenté, réciprocité, redistribgtionLa sécurisation est
davantage assurée par une base familiale (famdlgié). Si cette réalité
caractérise I'Afrique pré coloniale, cette base émalle et spirituelle
constitue toujours le fondement de la vie pour dmbreuses populations
africaines en milieu rural et urbain pendant laiqur coloniale et post
coloniale. Il ne s’agit pas de I'immutabilité dwaditionnel, mais plutt des
réadaptations, des réinventions notamment du lienials face aux
« perturbations » de la modernisation colonialgost coloniale.

2. Le niveau des activités marchandetes échanges marchands
s’opérent de fagon réguliére, mais les populatsamg guidées davantage par
la recherche d’autres biens pour leur valeur d'esag distribution permet
une complémentarité de biens échangés sur des ésadeh proximite. |
s'agit de petits marchés loc&wau sens de places de marchés, organisés a

® Cette acception s'inspire de DE VILLERS G., 198, cit, pp. 8-9.

Pour Peemans, les réalités du « petit marché cecoent les pratiques socio-économiques
de la majorité des populations du monde du %6iécle: PEEMANS J.-P., 2008p. cit,

p. 364.
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jour fixe de la semaine, fréquentés par la majatééda population africaine
en milieu urbain et rural. Les marchands peuveng, &u départ, des
agriculteurs, des artisans, issus de la majorité gepulation. Généralement
leurs pratigues marchandes s’inspirent de leur bzetérielle et culturelle

locale (le premier niveau). On est incontestablgngams le marché, mais
avec cette logique que Braudel considére commetégistigue du marché
élémentaire, du commerce «la main dans la mailes yeux dans les
yeux ».

3. L’économie capitaliste au sein des économies africaines, on ne
peut omettre la dimension d’accumulation qui enstitue une composante
bien qu’elle ne soit pas dominante. C’est ce tyjgeahomie que les Etats
ont voulu mettre en place par la modernisation polsniale.

Au niveau local, il s'agit des acteurs du grand cmrce, qui réalisent
I'accumulation en commerce local, régional ou trexi®nal. Ils recherchent
le profit et mettent en ceuvre une logique de rdlittakentrepreneuriale.

C’est dans cette perspective qu'il y a lieu degyade capitalisme. Mais nous
préférons parler, en partant des expériences kcalke logique

d’accumulation qui présente certaines spécificilaiss le contexte africain.
En effet, ces acteurs sont dans le grand marchig, lmas comportements
ne se plient pas exclusivement a la logique de méarAu contraire, bien

gu'’ils soient au troisiéme niveau braudélien, oatpetrouver chez eux des
pratiques du type du deuxieme et du premier nivedimportance du lien

social, le poids de la confiance (souvent lieeagalité), la redistribution

familiale et communautaire, etc.

En Afrique, les réalités socio-économiques de lgorité de la

population sont ancrées plutét dans le premiee elelixieme niveaux. Les
différents niveaux sont donc traversés par diffl@enlogiques de
fonctionnement qui peuvent étre en articulation.
Mais cette division opératoire de la réalité sa@mionomique répond au
besoin de systématisation et non a une conceptigintéonniste. En plus la
réalité socio-économique forme une unité, on net peuetrouver des
frontiéres tranchées.

Les catégories braudéliennes nous permettent de neodre compte
de la diversité au sein des économies africainessi,Aen parlant
d’économie informelle, on ferait allusion au folcthement atypique des
activités non seulement de la civilisation matéiemais également de
'économie marchande et de [Ilaccumulation. En e¥iée a ce
fonctionnement, il nous semble pertinent de pageritét de pratiques
informelles et non de secteur informel.

7 BRAUDEL F., 1979, 20p. cit, p. 17.
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En prenant en considération des activités qui aotessibles et font vivre la
majorité des populations et que dans leur exerméceemarque le recours
prépondérant a leurs pratiques socioculturellesy ia lieu de parler
d’économie populaire. Ce vocable est de plus es glilisé notamment par
une certaine approche socio-anthropologique deté@mie dite informelle.

Il s’agit en fait des activités agricoles, artis@saet marchandes de la
majorité de la population, dont le fonctionnemenimbine logiques de
reproduction sociale, culturelle et marchande. arémmie populaire est dans
le marché et non dans I'accumulation capitaliste. garlant d’économie
populaire, on met en avant des acteurs, une logijdes pratiques.

En considérant les réalités socio-économiques rimdtles et/ou populaires,
il est certain qu’elles fonctionnent a la base. vi@us ne pensons pas qu'il
faille parler d’'« économie d’en bas », pour éviter la voir « d’en haut ».
Certes, il ne s’agit pas d'une économie de l'é(imnques, entreprises
privées modernes, ONG, etc.) notamment dans les ¢graySud, mais nous
ne pensons pas non plus la limiter & une éconoesi@cteurs de la précarité.
Les acteurs et les niveaux de revenus y sont diiésrs agriculteurs,
artisans, marchands, sous-traitants, restauratéparateurs divers, etc.

En méme temps, au sein de cette économie on retraune
dynamique associative non institutionnelle printdpgEent axée sur
'entraide a travers les mutuelles, les tontined'atitres organisations a la
base. Il s’agit en fait, comme soutiennent Berriamte et Jean-louis Laville
parlant de I'économie solidaire, de logique plieiebu se réconcilient
initiatives et solidarit&

En Europe, ce type d’économie dite traditionnelleéta indéniablement
marginalisé dans la période de croissance deself&lorieuses ; elle n'en a
pas pour autant disparu et elle persiste dans d#igitds comme les
commerces ou artisanats de proximité.

Ainsi donc l'ancrage communautaire de I'économie see limite pas a
I'économie traditionnelle. Dans de multiples formeassociationnisme se
révélent des préoccupations communautaires. Il sensble donc que les
liens sociaux ont aussi de limportance méme daes €conomies
développées, « modernisées ». lls peuvent se rstarifentre autres a
travers différents cercles, différents réseauxrintds, différentes initiatives
associatives, etc.

C’est au sein de I'économie populaire que les quat économiques
sont encastrées dans des pratiques sociales (beral,s institutions
culturelles). C’est en référence a ces pratiguesigrees, communes a la

8 EMEB. et LAVILLE J.-L., « Economie plurielle, écomie solidaire. Précisions et

compléments >Revue du M.A.U.S.$$ 7, 1996, pp. 262 et 266.
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majorité de la population, qu’on en vient a pader pratiqgues populaires.
L'économie populaire est donc uéeonomie encastrée

En Afrique, comme sans doute dans d’autres paydeeeloppement, force
est de reconnaitre au sein des pratiques des sctBomportance de
l'articulation entre I'économique et les relatiogaciales, depuis un temps
long. C’est le sens de lembeddednessdes phénomenes économiques au
sein des réalités sociales. Karl Polanyi, dansaggproche d’anthropologie
économique historique, soutient que en< régle générale, les systéemes
économiques sont encastrés dans les relationslesefall a ainsi distingué
trois principes de comportements liés aux systé&neaomiques dominants
dans les sociétés : la réciprocité, la redistrioutet le marché. Les deux
premiers sont caractéristiques des sociétés oln@uique est plus
imbriqué dans le socidl

Il faut tout de méme nuancer. Selon GranovEftdseaucoup de
spécialistes des sciences humaines ont souterliagtien économique était
fortement «embeddec, dans les sociétés « primitives » et qu’elle est
devenue de plus en plus autonome avec la modeomsdit s’ensuit que
'économie est maintenant une sphére plus sépangeles transactions
économiques ne sont plus déterminées par les tibligasociales ou
familiales, mais par la poursuite rationnelle ddangadividuel. Mais
remarque cet auteur, méme les relations économigoelernes supposent
des institutions. Pour lui, par exemple, le faitegles gens se traitent
honnétement dans les échanges économiques atel&astroquer ou de se
duper, résulte des contraintes des rapports pegoi’on évite ainsi de
gacher. Les prix eux-mémes ne sont pas si indépenda’on ne le croit. En
effet, la plupart des transactions se passent emi@echands qui se
connaissent. Il en est de méme du marché de I'eénipformel dans
beaucoup de cas. On est alors loin de cette atibmae Samuelson selon
laquelle sur un marché parfaitement concurreriefjuestion de savoir qui
embauche qui n'a vraiment aucune importdhcEn effet une certaine
approche économique pense que les relations écquemi sont
impersonnelles, or fait remarquer Granovétten ne fait pas affaire ainsi,
puisqu’on ne peut alors ni faire confiance ni fales arrangements.
Cependant, il faut éviter de penser que touteselations économiques ne
commencent que dans les relations sociales etequessces dernieres sont

® POLANYI K., La grande transformatiorGallimard, 1983p. 355.

10 |dem p. 357.

1 GRANOVETTER M., « La notion &mbeddedness in JACOB A. et VERIN H. (dir.),
L’inscription sociale du marchéParis, L’Harmattan, 1995, pp. 11-21.

12 SAMUELSON P.A., « Wages and Interest : A Moderrsdeiction of Marxian Economic
Models »,American Economic Reviewol. XLVIIl, n° 6, déc. 1957, pp. 884-912.

13 GRANOVETTER M., 19950p. cit, pp. 15, 17, 18 et 20.
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importantes. Il y a donc lieu d’éviter du point dgée des acteurs, a la fois
d’'une part un réductionnisme du « comportemenomatl » de l'individu
préné par un individualisme méthodologique écon@tacet d’autre part un
expansionnisme sociétal qui voit tout au-dela aelvidus marginaux par
rapport a la rationalité de groupe, de I'ethnieladsociété.

La notion d'«embeddedness » révéle plutdt I'h@éngité des
acteurs, la pluralité des logiques et des stragégliesein des sociétés. Elle
décrit donc comment les gens mobilisent les resssuéconomiques a
travers des relations sociales ; c’est ce que figmpentre autres les notions
de réseau, de réciprocité, de redistribution sbbdales relations
économiques ne sont donc pas aussi impersonneli@s ge le pense. Il y a
des réalités sociales, des activités non économique se trouvent liées
organiquement aux activités économiques auxquelles donnent sens et
finalité, fait observer Maurice Godeltér

Nous le redirons, méme les acteurs de I'accumulatiotamment en
Afrique, ont encore des pratiques hors marché. eas@e dominante
considére généralement que c’est au sein de I'ésienwaditionnelle que le
lien social a encore de I'importance et méme quoitstitue un obstacle a sa
modernisation. Il ne s’agit pas, a notre avis, d'@tonomie située a une
phase de I'évolutionnisme vers la modernisationisnputét d’'une autre
logique économico-sociale.

2.1.2 Pratigues informelles et pratiques populaires

Par « pratiques », nous entendons les facons eswkHgir des gens,
de procéder, d’'exercer leurs activités, de s’ogEmi On ne peut pas
confondre les « pratiques informelles » et lesatipues populaires ».

Pour nous, les pratiques informelles font référetnem atypisme des
facons d’agir par rapport aux cadres, aux mécarsismatitutionnels. Les
pratiques informelles sont des pratiques socio-@rigques particuliéres non
seulement en référence aux formes de la moderhégaligé, fiscalité,
statistique) mais aussi de la tradition. En effetnme le suggére Gauthier
de Villers, '« informalité » au sens large faifégence aux activités et aux
pratiques qui échappent aux formes instituéesgzalois, les coutumes, les
institutions, les modeles culturElsll peut s’agir de pratiques économiques,

4 GODELIER M., rationalité et irrationalité en économidaris, Frangois Maspero, 1968,
p. 252.

15 DE VILLERS G., « Introduction »in DE VILLERS G. et al. (dir.)Maniéres de vivre.
Economie de la 'débrouille’ dans les villes du Cdégére, Cahiers africains n° 49-50,
Tervuren/Institut Africain-CEDAF, Paris/L’'Harmatta?Q02, p. 20.

51



politiques, sociales, etc. Des acteurs de I'écomopgpulaire tout comme
ceux de 'accumulation peuvent y recourir. Etamr®dque I'exigence de la
référence aux formes institutionnelles est domimatdns le cas de I'Etat
moderne, il est devenu courant de parler de pmrdigaformelles pour
désigner celles qui ne se conforment pas aux lkistits, a la légalité, a la
fiscalité ou aux statistigues nationales. Dans ems,s le transfert
transnational de devises hors banque est une peatiéprmelle.

Les pratiques populaires sont liées aux acteuis-8oonomiques a la
base et a leurs modes socioculturels d’actionagdhisation partagés par la
majorité de la population. Dans le cadre de céttdet il s’agit des pratiques
ou sont combinées les logiques économiques etlsscidous évoquerons
au niveau local par exemple I'importance de la gtediution familiale et
associative, I'organisation des acteurs en résas@ &ur le lien social.

Pour Bayart, s'inspirant du Larousse, le « popalairen Afrique se
réféere non pas au peuple, mais au plus grand noropposé aux classes
supérieures au plan social ou a I'élite. Ces astdur« plus grand nombre »
ou la majorité de la population, présente une ha@mégé (relative) de
représentations et de pratigtfes
Evidemment, il faut éviter de considérer les prat populaires comme
seulement celles des marginfusomme c’est le cas d’une certaine pensée
en Amérique latine. En effet, dans I'étude sur kliCMarthe Nyssens
affirme que le « populaire » met en évidence uptsilg « poblador », mais
aussi une logigue —et la nous la rejoignons —nchstrement de
I'économique dans le soctal

Les pratigues populaires ont comme référent d'waré ges modes et
logiques d’action et d’organisation socio-éconoregjde la majorité de la
population notamment dans les pays en développeetefiautre part leur
ancrage dans leurs institutions socio-culturelgssi le fonctionnement en
réseau tel que nous le décrivons dans cette égsidme pratique populaire
qui canalise des ressources. Par ailleurs, ce uéssiainformel dans la
mesure ou il s’agit de connexion relationnelle imstitutionnelle.

Les activités socio-économiques et leur fonctions@ngui combine marché
et socialité, composent I'économie populaire. PDarHert et Marysse, le
marché dans ce cas constitue un lieu ou se pretisé reproduit une réalité

8 BAYART J.F., « Le politique par le bas en Afriqueineo», Politique Africaine,!l (1),
janvier 1981, p. 76.

17 DORNA A., Le populismeParis, P.U.F., 1999, p. 7.

18 NYSSENS M.,Quatre essais sur I'économie populaire urbaine cés de Santiago du
Chili, Louvain-La-Neuve, Ciaco, 1994, p. 63.
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sociale qui permet aux participants aux jeux dehiadnge d’entretenir des
rapports’.

Jean-philippe Peemans présente une descriptioprdéques populaires en
Afrique & laquelle nous souscrivons. Il s'agit ait fle toutes les pratiques
de production des conditions de la reproductiotadéde quotidienne et du
milieu de vie, auxquelles recourt la majorité deptpulation en Afrique.
Le terme d’économie populaire renvoie aux nombreysetites activités
productives et commerciales qui se développenhaghe logique autre que
celle du monde capitaliste méme si elles sont elé=s par ce dernier :
travail indépendant, micro-entreprises familialenopératives, artisans
organiséS. Au sein de cette économie populaire, 'accumatagst liée au
développement des capacités et énergies créatteesicteurs qui en font
partie, a 'amélioration des conditions de vie,iaténsification des liens
sociaux. Qu'il s’agisse d’obtenir le capital néeéss au démarrage d’une
activité, des formes de recrutement (apprentigladjir la clientéle, les
protagonistes de I'économie populaire font appetled solidarités (ou
réseaux de solidarité) familiales, lignagéres dwigues. Les liens d’'aide
mutuelle, la coopération et la solidarité carastm ces expériences
économiques populaires. La production, la circatatet la consommation
des biens et services sarticulent au sein desaugseée réciprocité. A
l'activité concurrentielle des marchés se superpaseedistribution des
revenus basée sur des liens sodfaes pratiques sont multiples et variées,
elles impliquent des acteurs, au sein d’'un espacéeda reproduire.

2.1.3  Acteurs et espaces : la frontiére et le tranational

Nous l'avons dit, les échanges transnationaux di&mbr’espace des
Etats et donc leurs frontiéf@sLa notion de frontiére est liée a celle du cadre
territorial comme espace auquel des acteurs dommetntenu, soit comme
barriére, soit comme ressource, ou encore comnggad contingente. Dés
gu’il y a territoire, il y a limite. Tout dépend da& maniere dont fonctionne
cette limite, soit comme ligne de rupture étanchelos ou moins ouverte,
soit comme zone privilégiée de contattdl est donc important dans cette
analyse de préciser la notion fdentiere.

19 DE HERT T. et MARYSSE S., « La réinvention du marglar le bas. Circuits monétaires
et personnes de confiance dans les rues de Kinshas®E VILLERS G. et al., (dir.),
2002,0p. cit, p. 192.

PEEMANS J.-P.Crise de la modernisation et pratiques populaireZaire et en Afrique,
Paris, L'Harmattan, 1997, p. 202.

2 |dem p. 117.

22 |dem p. 118.

23 PEEMANS J.-P., 2002p. cit, p. 381.

24 RENARD J.P. et PICOUET P., art. cit., p. 1.
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La théorie classique de I'échange international bsse sur les
frontiéres et les Etats comme espaces ol s’appliguantage comparatif.,
Dans une conception protectionniste, il s’agit @uigne de démarcation
entre souverainetés stato-nationales différentedgié le développement de
I'idéal de l'intégration régionale dans laquellefdantiére disparaitrait ou ne
serait qu’'une zone de contact, la frontiere basriést encore la plus
répandue. Elle représente en bien d’endroits umadztion entre systemes
économiques, entre niveaux de développement diff&re

Pour les Etats, il s'agit traditionnellement degnéis fixes de
démarcation entre des espaces nationaux. Il stensei fonctionnalité de
barriére en vue de réglementer, de contrbler lasvemoents des biens et des
personnes a la frontiere. Celle-ci devient a la foi outil fiscal, douanier et
sécuritaire. C'est le cas au Congo. Les mouvemtatssfrontaliers qui
« contournent » ces réglementations sont alordfifisatle contrebande. La
frontiere leur offre de nouvelles opportunités, alae possibilité de réaliser
une rente différentielle.

Bruno Stary parle ainsi de I'effet frontiere, dsgeurce frontaliere, dente
frontaliere qui se nourrit des différences d'organisation dstéaye de
production et de politique économique, des difféesnde richesses entre les
Etats (emploi, salaires, pouvoir d’'achat, prix de®ns et services,
infrastructures, etc?. L’effet frontiére motive les flux transfrontalger

Les frontiéres coloniales, particulierement dasspays africains, ont
en bien d’endroits scindé des peuples ou des atlemie deux ou plusieurs
Etats différents. Les références territoriales dohc été officiellement
modifiées. Mais pour ces peuples, les relations amttinué de part et
d’autre de la frontiere, au sein d’'un espace vécseretrouvaient ainsi des
parents, des amis, des voisins, des alliés. Paégoent, les frontieres stato-
nationales apparaissent contingentes a ces pamdatieur espace de
référence étant autre. La frontiére est davantagezone de contact que de
rupture. Ce contact peut étre d'importance variablen les contextes.

Le fait ethniqueest a reconnaitre comme élément important de lardique
transfrontaliére. Autour de lui peuvent se greféerla fois des enjeux
commerciaux, €économiques, identitaires, sociaux trimaniaux...),
territoriaux, juridictionnels, etc.

Toutefois, la frontiere reste une réalité dont pepulations peuvent tenir
compte a la fois comme contrainte et ressourceanmmient pour les
échanges transfrontaliers.

25 STARY B., « De la rente agricole a la rente froetai: Niablé, une petite ville ivoirienne
a la frontiere du Ghana in BERTRAND M. et DUBRESSON A Petites et moyennes
villes d’Afrique noireParis, Karthala, 1997, pp. 61-85.
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En plusieurs endroits, en Afrigue particulierementyx régions
frontalieres se développe un espace actif, aveamment de véritables
marchés frontaliers, une clientele de part et daute la construction
frontaliere. Différentes localités bordieres, detpet d'autre, participent
ainsi a une dynamique marchande autour de cet egpacsfrontalier. Ce
qui fait dire & Bruno Stary que :

«Petites villes, villages et campements frontaliers
servent alors de relais et d'entrepbts pour le pagss des
marchandises®.

A ce propos John Igue dresse une typologie desesgeontaliers,
sur base du degré de leur dynamisme :

— des espaces frontaliers a faible dynamisme nelsupportent que peu
d’activités d’échanges ;

— des espaces frontaliers alternatifs : ces espsmes actifs mais sans
mouvement intense d’hommes et d'activités. Les igba qui S’y
déroulent ne structurent pas l'espace ; les froggieconstituent de
simples couloirs de passage et de trafic ;

— des périphéries nationales : elles sont caraéisi par une intense
activité frontaliere, avec des supports des éclmmgenme les villes
frontaliéres, les marchés périodiques dynamiques, rhagasins de
stockage, les marchés paralléles de cHingte. Ces espaces, pour leur
fonctionnement peuvent se détacher du cadre natoinpoint de former
un espace économique autonome qui se greffe suradeplusieurs Etats
qui partagent une frontiére.

Cette typologie de Igue est intéressante pourdpawi entre I'espace
frontalier et la dynamique marchande. En faitstlieportant de reconnaitre
guau sein de cet espace circulent des personnedegtbiens. Cette
circulation devrait étre soumise aux institutiores dEtats Nations, dont la
souveraineté est limitée par la ligne de frontidfais il arrive que des flux
des personnes et des biens débordent ces instiu@dest dans ce cadre que
nous parlons de flux transnationaux. Si le tramgéiger fait référence au
franchissement du territoire et des institutionsind’Etat frontalier, le
transnational est relatif & celui de tout espaa®stational.

Nous l'avons souligné, on ne peut pas réduire ége transnational
a la recherche de la rente frontaliere. Il fautli@ars reconnaitre que le
commerce transfrontalier, pour le cas de I'Afriqueamment, est souvent
ancien et fondé entre autres sur le fait que, diegbal’autre de la frontiére,

% STARY B., « De la rente agricole & la rente frosli..», op. cit.,p. 83.
27 |GUE J.0., 19950p. cit, pp. 51-58.
2 |bidem
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BN

les acteurs socio-économiques appartiennent a despes ethniques
identiques et solidaires, qui partagent un sentirdercommunauté de destin
et une confiance réciprocfie

Du point de vue de l'analyse de longue période,Afique, les
frontiéres constituent des catégories historiquelfdat moderne colonial et
post colonial. C’est dans ce cadre que BertrandéBestime que l'informel
transnational est une manifestation de «la fin westoires ». En effet,
indique-t-il, si les relations internationales sawfourd’hui plus ou moins
conformes au modéle interétatique aronien, c’esbafd parce qu'elles se
sont constituées a partir de l'universalisatiortéer de I'idée de territoire. Le
territoire est congu ici comme espace de souvedaide I'Etat nation.
Fondamentalement la présence de I'Etat dominanteestoriale. Mais les
flux transnationaux contribuent & bousculer lestigges et les souverainetés
fondées sur ce modele territorial. Cet auteur estionc que de plus en plus
les ressources transitent d'un lieu a l'autre emiignt les frontiéres, en
bafouant les souverainetés, en contournant les’Et@rest la dynamique
transnationale qui traduit d’une certaine fagondauns certains cas, I'échec
de la logique territoriale. Fernand Braudel sowdigpour sa part que:
«L’espace économique déborde toujours trés largemest espaces
politigues. De sorte que les ‘nations’, les marchésionaux ont été
construits a l'intérieur d'un ensemble économiquespvaste qu’eux, plus
exactement contre cet ensemisfe

Mais le fait frontalier n’est pas nié€ ; il resteeurgalité qui est d’autant
plus importante qu’en tant qu'institution elle puitddes effets réels qui
nécessitent des adaptations des acteurs.

Selon différents acteurs, I'espace est donc cha®ésens et de
référence différents. Cette perspective est imptetat constitue pour nous
une autre approche de I'économie transnationales’goiarte du paradigme
qui n'y voit que de la fraude a endiguer.

2% GREGOIREE., «La trilogie des réseaux marchandsidszo Un clientélisme social,
religieux et étatique s GREGOIRE E. et LABAZEE P., 1998p. cit, p. 82.

%0 BADIE B., L’Etat importé. Essai sur I'occidentalisation deoftire politique Fayard,
1992, pp. 51 et 82.

31 BRAUDEL F., Civilisation matérielle, économie et capitalisme.*XW111° siécle. 3, Le
temps du mond®aris, Armand Colin, 1979, p. 391.
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2.1.4 Acteurs et facteurs

Différents facteurs sont évoqués comme élémentdtaiiis ou
favorisant linformel transnational. Selon la copten quon a de
linformel, on avancera un certain type de facteufhagwati évoque
guelques facteurs de « I'informel illégal » :

« These illicit phenomena are important in scopehia t
less developed countries, in particular, where tiently the
methods of enforcement are lax, the frontiers namy large,
and the rewards from illegal activity high relatit@the returns
from legal activity [...] Where the latter price exts the
former, there is clear presumption that the goods keing
smuggled and tariffs evacé’.

Il s’agit en fait des facteurs en termes d’oppdtésqui facilitent des
activités informelles. Dans cet ordre d'idées, Sk présenté la situation
en Asie du Sud-est :

«[...] There is plenty of opportunity for smuggling ...
Indonesia has 50 substantial and many more smaller
ports...Malaya has a coastline which its own navy ncan
effectively patrol, and the Philippines is unalestuppress the
brisk smuggling trade between its myriad islandsl d&tong
Kong. Nor is it in these countries’own interestcteeck trade,
legal or illegal, with Indonesia, whose navy hasl imeither the
capacity, nor always the enthusiasm, to police the
archipelago’s extensive waters [...] Besides oppadtyurthere
is motive. Legal exports bear tax, and have touseeadered at
exchange rates well below the free market rateal agports
[...] too, bear taxes [...p*.

Ces facteurs sont davantage liés & une certaia@aoité des Etats a
assurer le contrdle qui ouvre des bréches a laérau a la contrebande.
Par ailleurs, selon une analyse libérale courdatéacteur dominant c’est
I'excés d’Etat qui conduit & une prolifération desnportements corruptifs
et des marchés parallélés L'Etat est dans ce cas caractérisé par
I'abondance et la complexité des réglementationsmatiere économique et
commerciale qui pesent sur les agents économiquésrees de codts, de
temps, de tracasseries, de procédures ou de louedbuinistrative. En

%2 BHAGWATI J.N., « Introduction », 1974p. cit, pp. 1 et 5.

3 SIMKIN C.G.F., 1974pp. cit.,p. 158.

3 _ SALAMA P. et SCHIRAY M., « Drogues et développeréntroduction »Revue Tiers
Monde t. XXXIII, n° 131, juillet-septembre 1992, pp. 3886 ;
— DE SOTO H.['autre sentier. La révolution informelle dans iers mondeParis, éd. La
découverte, 1994.
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réaction, ils cherchent des breches ou dévelopgest procédures de
contournement. C’est I'intervention ou mieux l'intentionnisme de I'Etat

qui est donc en cause. Autrement, en termes deqopeliéconomique, cela
signifierait qu’un retrait de I'Etat, la suppressides barriéres tarifaires et
non tarifaires, la libéralisation, suffiraient aéiquer I'économie informelle,

au sens courant. Ce qui n'est pas certain.

Nous reconnaissons que l'inadaptation de la régi¢atien, des procédures
et des institutions, constitue également un detedies de I'accroissement
des pratiques auxquelles recourent les acteursi@®aontourner.

Catherine Veglio, pour sa part, élargit la liste feteurs dont
plusieurs sont liés au contexte d'économie morsBali I'ouverture d’'un
grand nombre de régions du monde au commerce atienal,
l'instantanéité de l'information, la rapidité dearisports et la baisse de leur
codt, mais aussi des frontieres de plus en plususes et les déplacements
importants de populatidh En fait, il faut reconnaitre qu'avec la
mondialisation, Il'accroissement des mouvements @essonnes, des
marchandises, des capitaux, des informations iralissi celui des flux et
des transactions transnationaux, pas uniquemetgrsains contrairement a
ce qu’écrit Veglio.

Parmi les facteurs purement économiques, Jean-paaim et
Timothy Besley citent la différence de quantitéshilens — et aussi sans
doute de qualité, et de prix entre des espacegtques. lIs affirment en
effet :

«Parallel markets are common as a response to
shortage, i.e., as a means of venting excess demiand
particular, incentives are created to acquire fgmiexchange
through illegal channels, in order to supplemenroedtions of
scarce imported consumer goods. Smuggling is orensnby
which illegal foreign exchange acquisitions are mdd.] The
incentives to smuggle are often fueled additionhifythe fact
that the producer price of cash crops is kept belbes world
price in order to tax producers®,

Des commercants sont donc en situation d’arbitréreele marché
officiel et les circuits illégaux pour chaque opgéma, en fonction des
perspectives de profit et des risques encouruantide fait des espaces de
circulation des hommes, des informations et dega@pqui échappent aux
appareils administratits

% VEGLIO C., art. cit., pp. 31-32.

% AZAM J.P. et BESLEY T., art. cit.

37 LABAZEE P., « Un terrain anthropologique a exptar&entreprise africaine »Cahiers
d’Etudes africainesl24, XXX-4, 1991, pp. 541-542.
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Ces approches restent traversées par un dualigalésté qui découpe
I'activité économique et les marchés en légal Etgdl, en officiel et
parallele.

On peut par ailleurs partir d’'une approche qui gren considération
également des aspects sociaux. Dans cet ordrep EBtamy met en exergue
un élément lié aux institutions et aux acteurs:réseaux ethniqu&s Aux
facteurs économiques s’ajoute donc un fait ethnigqumrtant du fait de la
présence de part et d'autre de la frontiere des esémommunautés
ethniques entretenant des relations familialematig@res et marchandes
depuis toujours. Un agent économique situé dangays peut ainsi avoir,
pour ses opérations marchandes, des correspondarsitres contacts
réticulaires dans différents pays.

On ne peut nier non plus que, pour les flux tratisnaux des acteurs
recourent a différentes pratiques, officielles @/ non officielles. Il faut
donc admettre qu’il y a pluralité de facteurs seldférents contextes. Il faut
également reconnaitre que ces différents facteursas prendre en compte
ainsi que leur conjonction, mais en évitant d’aenme stricte causalité ou
de réduire cette réalité socio-€conomique.

Ainsi, concu seulement par rapport aux institutioles|'Etat moderne, on
risque de s’arréter aux facteurs liés au code der@rce, au code douanier,
a la réglementation de change, etc. Dans cettepgtige, I'économie
informelle ne serait en fait qu'illégale. Mais oreyp aussi prendre en
considération la base culturelle et sociale dedgsont issus les acteurs de
cette économie. De cette base s’inspirent leuigpies dans les échanges.
Ainsi, ce que dit Olivier de Sardan de la corruptgar exemple peut I'étre
aussi de I'économie informelle :

«Ce qui est corruption du c6té des normes officiefle
I'est pas ou si peu du coté des pratiqu&s

Il est clair que dans le chef de ceux qui s’adohrenes pratiques,
elles sont chargées positivement. Dans ce senssirbiasBako-Arifari
affirme :

«Fraudes et dissimulation (fausses déclarations sotiv
par minoration de valeur) sont des pratiques coasds
comme positives dans I'éthique populaire du comargrqQu de
I'entrepreneur™.

% STARY B., 19970p. cit, pp. 83 et 84.

% DE SARDAN J.P.O., «L'économie morale de la corimpten Afrique », Politique
Africaing n° 63, oct. 1996, pp. 113-114.

40 BAKO-ARIFARI N., « La corruption au port de Cotonodouaniers et intermédiaires »,
Politique africainen® 83, octobre 2001, p. 39.
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On ne peut pas dire bien entendu que la fraude wswt valeur
culturelle.
En somme, ce ne sont pas ces facteurs qui ont lerééommerce
transnational en Afrique ou I'économie informellegeénéral. lls contribuent
a son émergence, a son expansion.

Plusieurs acteurs interviennent dans I'économiestrationale : les

commercgants mais aussi tous ceux qui jouent 'uf’auire rble dans les
échanges. lls peuvent différer selon les contedgetemps et de lieu. A titre
illustratif, pour Simkift', sont impliqués dans les pratiques de cette
économie en Indonésie : les paysans, les marchateds,intermédiaires
commerciaux (entre le Penang, Singapore ou HongKales commandants
militaires, des administrateurs provinciaux, etc.
Si on considere la dynamique transnationale commerolongement de
I'économie locale articulée autour des relationss lacteurs sont des
individus, des réseaux, dont les pratiques socf@emettent les transactions
marchandes et dont I'espace d’action déborde testiéres des Etats. Ces
acteurs sont situés dans différents pays et déueltpdes contacts
réticulaires.

Pour comprendre le fonctionnement de ce type d@wim et
I'articulation entre ses acteurs, nous reconnagsdia suite de Jean Cartier-
Bresson, que les analyses en termes de réseauyprsometteuséd Nous
avons adopté une approche en termes de réseau eglld’autant plus
indiquée qu'il s’agit de phénomenes ou l'articudatide I'économique et du
social est importante, comme c’est le cas de éatige.

2.2 Acteurs et organisation en réseaux

On ne le dira jamais assez, les pratiques écon@sjqutamment en
Afrique, sont encastrées dans des pratiques sattiarelles. Parmi celles-ci
il'y a, dans le domaine du commerce, l'insertionsain des réseaux. C'est
en leur sein que des acteurs socio-économiqueseagisont acces a
'information, aux modalités d’offre et de demand#¢. Les réseaux sont
basés sur des liens sociaux

4 SIMKIN C.G.F,op. cit, p. 157-158.
42 CARTIER-BRESSON J., « Eléments d’analyse pour unend@oé@ de la corruption »,
Revue Tiers Mondé. XXXIII, n° 131, juillet-septembre 1992, p. 581
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2.2.1 Notion de réseau et importance théorique

La notion de réseau est généralement mise en é&@ddear la
sociologie relationnelle. Elle est cependant @édislans plusieurs domaines :
la psychologie, la géographie urbaine, I'histoli&conomie, I'ingénierie des
télécommunications...

Les sciences sociales utilisent le terme réseaa asens de liens
entre individus et de situation collective faiteatmnexions et d’acteufs |
s'agit en fait des systemes de contacts et de gdamges acteurs de facon
formelle ou informelle pour faciliter leurs trangaos™. La réalisation des
transactions est fondamentale dans les réseauxamls.

On peut retrouver dans le réseau une multiplicédiens entre ses
differents composants; mais il ne suppose pas ssétement,
contrairement a linstitution, un centre hiéraral@get une organisation
verticale. Différents rapports sociaux peuvent agiger la connexion a un
réseau, comme le fait observer Birmingham :

« Networks involve families, ethnic identities, racia
affinity, religious brotherhood, caste membershipnd
professional associations”.

Sur base de leur fonctionnalité, on peut distinfuer

— des réseaux de communication: la finalité eshcjpalement la
transmission des ressources informationnelles ;

— des réseaux de parenté : les membres sont césng@ce aux liens
familiaux, aux rapports de parenté ;

— des réseaux d'affinité : il s’agit des réseaux mplient des amis, des
voisins et des proches pour la transmission desoueses matérielles
notamment ;

— des réseaux de soutien : il s’agit ici de la ridtion des relations en vue
d’assurer une captation de soutien ;

— des réseaux marchands: les relations sont meé@bdi pour des
transactions commerciales.

Selon Braudel, dans I'histoire de I'Europe du XWu XVIII® siécle, la

collaboration marchande a toujours été basée surédeaux :

4 BAKIS H., Les réseaux et leurs enjeux socia®aris, P.U.F., Coll. « que sais-je ? », 1993,
pp. 4, 9-10.

4 MONNOYER M.C. et MAYERE A., "Le conseil : un dévejpement en réseaufn
SAVY M., et VELTZ P.,(dir.),Economie globale et réinvention du loc&ditions de
I'’Aube, 1995, note 3, p. 140.

4 BIRMINGHAM D., "Final comment on the conferencéfi, KIPRE P. et HARDING L.
(dir.), Commerce et commergants en Afrique de I'Ouest. &g @'lvoire Paris, éd.
L'Harmattan, 1992, p. 32.

4 LEMIEUX V., Les réseaux d’acteurs socigwaris, P.U.F., 1999, pp. 35-77.
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« Tout réseau marchand lie ensemble un certain nombre
d’'individus, d’agents, appartenant ou non a la méfinme,
situés en plusieurs points d'un circuit, ou d'urist@au de
circuits. Le commerce vit de ces relais, de cescaors et
liaisons...»"".

Le réseau assure dans ce cas une série de fonctomse I'hébergement
des marchands itinérants, le stockage des mardemdie courtage, la
transmission de I'information sur les prix, le ad@h de ceux qui convoient
les marchandises et qui effectuent les transaéfions réseau traduit alors
une certaine solidarité marchande.

Au sein des réseaux transnationaux, on retrouféreifts acteurs, aux
réles divers dans les transactions marchandes : cdesmercants, des
transporteurs, des pisteurs, des colporteurs, rfesriateurs, des logeurs,
des intermédiaires commerciaux et financiers, degrésentants, des
correspondants, des dépositaires, des transitaless,agents des services
publics, etc. Certains acteurs peuvent aussi jopkrsieurs réles
simultanément. Ces acteurs sont localisés daréreliffs pays.

On différencie parfois le commerce diseaude celui derelais. En
effet, pour le réseau, le marchand contrdle sa mantise tout le long du
trajet transnational. Le produit peut circuleravars le méme circuit mais de
marchand & marchand ; il s’agit de commerce paistél Cependant, par
généralisation, on parle de réseau dans les deuixREseaux et relais a
différentes étapes du circuit, font vivre le comoeede longue distance.
Pascal Labazée qualifie ces étapes d'« unitéssrelaiépartis dans I'espace
en fonction d'impératifs commerciaux des réséaukinsi donc une des
fonctions fondamentales des réseaux, c’est linéeliation, comme
structure canalisant les fltix

Les réseaux peuvent étre occasionnels, opportanigiermanents,
durables tout en s’adaptant. lls peuvent entraroanfiit, disparaitre et laisser
place a d'autres. Les réseaux, comme le fait remesrdBraudel, se
completent, s’associent, se relaient, s’affrontangsi. S’affronter, cela ne
veut pas toujours dire se détruire. De méme tausédgeaux, méme les plus
forts, connaissent un jour ou l'autre des recuts, ftlictuations, et a la place

47 BRAUDEL F., 1979, 20p. cit, p. 125.

48 L AMBERT A. et EGG J., « Commerce, réseaux et march@nprovisionnement en riz
dans les pays de I'espace sénégambi€ahijers des Sciences Humaingg (1-2), 1994,
p. 232.

49 |bidem

0 LABAZEE P., art.cit, p. 538.

1 CODUR A.-M., « Approche systématique et modélisatiles systémes sociaux : un
systeme sociétal unique ou des sous-systemes dhiésgs ? »jn LORIAUX M. (dir.),
Populations et développements : une approche géobaikystémiqud.ouvain-la-Neuve,
Academia-Bruylant, 1998, p. 191.
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émergent des structures de remplacement. Toutefviggseau actif, mis en
échec dans un créneau a tendance a compensertessepedéveloppant une
capacité d’'adaptation et d’innovation vers d'autfd@res®. Ainsi les
réseaux évoluent, s’adaptent, se composent etcemnpdsent au gré des
contextes. A ce propos, Grégoire a observé, eruceancerne les réseaux
marchands transfrontaliers haoussa, que ceux-déorgeou se défont en
fonction de I'évolution de la conjoncture éconondqet des législations
adoptées par les Etdts

Du point de vue théorique, les réseaux peuvent @taysés de
différentes facons. Retenons qu’en sciences sscikdmalyse représente les
réseaux comme des ensembles de nceuds, en tardénoernés du systeme
social, et comme des lignes figurant l'interconnexides éléments. Les
nceudspeuvent représenter des individus, mais aussi gieapes, des
ménages, des collectivités, des Etats... li@ss peuvent, pour leur part,
représenter des flux de toute nature : informatioessources, relations*.
En schématisant, un segment de ligne entre un cogamte et un
intermédiaire commercial peut représenter leur egimm au sein d'un
réseau. Les degrés de connexité et les roles peétrerdifférents. Ainsi on
peut distinguer des contacts, des relais et des-smtacts. Mark
Granovettef a envisagé la possibilité de liens faibles quivesii coexister
chez des acteurs, avec des liens forts.

Cette étude, tout en relevant la pertinence deti@mde réseau du point de
vue de l'organisation des acteurs, n'a pas la ptiée d'en réaliser une
sociométrie structurale. En effet, 'analyse deseatix sociaux est une
méthode sociologique rigoureuse de modélisatioplus souvent inductive,

de structures relationnelf@sNous envisageons le réseau plus comme mode
de connexion relationnelle des pratigues marchandes

L’approche de I'économie institutionnelle, ou néstitutionnelle
porte aussi un intérét théorique a la notion deaéslLe réseau structure les
relations contractuelles inter organisations, intentreprises, ou la
coopération est basée davantage sur des instigutiies que la confiance,
la crédibilité et la réputatih

52 BRAUDEL F.,op. cit.,pp. 137-138.

% GREGOIREE., «La trilogie des réseaux marchandsidszo Un clientélisme social,
religieux et étatique sin GREGOIRE E. et LABAZEE Pgp. cit, p. 81.

% BAKIS H., op. cit, p. 100.

55 GRANOVETTER M., « The Strength of Weak TiesAsnerican Journal of Sociology,
vol. 78, n° 6, mai 1973, pp. 1360-1380.

%6 | AZEGA E., Réseaux sociaux et structures relationnelRegis, P.U.F., 1998, p. 117.

57 JOLY P.B. et MANGEMATIN V., « Les acteurs sont-#®lubles dans les réseaux ? »,
Economies et Sociétd3ynamique technologique et organisation, w. n°/2995, pp. 19-
23.
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Un autre intérét théorique est lié a la perspeatiéso-économique.
En effet, des études économiques envisagent géné@at deux niveaux
d’analyse des agents : le niveau microéconomiquieest celui des agents
individuels, et macroéconomique, celui des EtataufPes structurations des
agents nécessitent d'autres approches. La théesidilteres et des réseaux
peut s’inscrire dans uranalyse méso-économiqu@n n’est pas en face des
comportements des agents individuels, solitairesnygmes, mais plutét un
regroupement d'agents économiques qui peut inflerele fonctionnement
du march@&.

La notion de réseau présente donc un intérét dot ple vue de la
théorie en sciences sociales, comme le reconnaihoBiLautiet’. La
question qu'il pose est celle de savoir si le réséast qu’'un (utile) élément
complémentaire d’explication, ou si I'on ne peueqaisonner a partir de
trois concepts de méme statut : Etat, marché ea®sPour nous, dans le
cadre de cette étude, la question n’est pas darssildaut accorder a la
notion de réseau le méme statut théorique qu'@sellEtat et de marché.
Nous n’avons pas l'impression que le réseau e3¢ @m régulateur au méme
titre ou de méme statut. Nous ne pensons pas mgmplil faille réduire le
réseau en stratégie de reproduction de I'un odadgré. Nous ne pensons
pas nous inscrire dans le débat entre « étatismswlibéraux » au sein
duquel la notion de réseau devient résiduellet: mmir expliguer comment
il pallie certaines carences de I'Etat dans I'acplisBement de ses fonctions,
soit pour expliquer certains modes de fonctionnéndun marché (par
exemple la sous-traitance) ou des dysfonctionnesnede [I'Etat
(clientélisme, corruption, etc).

Par ailleurs, le concept de réseau apparait de guplus dans
I'histoire économique et sociale du capitalismensdie sillage de Fernand
Braudel. Anthony Molho et Diogo Ramada Cfttaestiment que Braudel
fait ressortir I'importance historique des réseamarchands méme en
Occident, autour de la Méditerranée du® Hu 17 siecle. Ce monde
méditerranéen existe autour de la circulation dgsgnnes. Dans ce monde
comme dans l'océan indien, Braudel a apporté unairége sur
'organisation du commerce qui remet en questi@amdienne conception
admise de I'histoire économique européenne, estidetho et Curto. Des
marchands se sont organisés en groupe, ont creeneblé des circuits et

58 GABSZEWICZ J.-J., « Théories de la concurrence ifatar: illustrations récentes de

themes anciens Revue d'économie politique°® 2, 1980, p. 109

LAUTIER B., « Etat, marché et réseau (le role résiciu réseau dans la théorie socio-
économique) »jin HAUBERT M. et REY P.-P., (coord.).es sociétés civiles face au

marché. Le changement social dans le monde posietlidParis, éd. Karthala, 2000,

pp. 87-114.

% ldem pp. 88-89.

®1 MOLHO A. et RAMADA CURTO D., art. cit.

59

64



réseaux. Des historiens aprés Braudel, ont ainstndaju’entre le 15et le
18 siécle, des marchands européens ont opéré eraAsiein des réseaux
de commerce locaux, établis de longue date et geErésles entrepreneurs
autochtones. Ces études d’histoire économiquecilepremettent donc en
question I'histoire du capitalisme occidental saverésentée comme une
exaltation de la rationalité européenne individsiali Ainsi Studnicki-
Gizbert montre que les rapports marchands ont ifamoé gréace aux liens
sociaux. Parlant de la « nation » portugaise dualis17 siécle, il indique
que :

«Les liens noués par la parenté, les associations
commerciales, les services et les obligations, iamsune
origine commune et une méme appartenance religieuse
constituérent les vecteurs d'un tissu de relations
dynamiques®.

Si I'existence des réseaux est reconnue dansditesbccidentale, les
approches d’analyse sont différentes. Studnickb&if’ distingue deux
approches d’examen des réseaux de I'économie igtienta I'époque
moderne. L'une consiste a montrer que les réseanmxnerciaux regroupent
des individus qui partagent une identité communkelig soit fondée sur la
parenté, l'origine ethnique ou la confession. Uneuxieme, qui est
fonctionnaliste, tout en reconnaissant I'importades liens sociaux et leur
influence dans le fonctionnement des réseaux madshaoutient que leur
structure dépendait de leur caractere économicaephére économique est
donc prioritaire. Les marchands étaient avant te# acteurs individuels,
qui organiserent leurs relations sociales et fateii de maniéere
instrumentale et en vue de leur strict intérét qamsl. Cette derniére
conception est économiciste, proche des approdhespitalisme de type
Weber.

Nous nous inscrivons dans la premiére approcheadeature des
réseaux qui considere l'articulation des rapporgsamands autour des liens
sociaux. Notre étude reprend a son compte ce tygeprbche dans le
contexte des acteurs contemporains du Nord-Estahgd® En effet, il est
important de montrer que des acteurs utilisentcdesacts personnalisés en
réseaux pour leurs opérations marchandes. Pourdmngs une importance
empirique et théoriqgue est a reconnaitre au réseda fois dans la
perspective anthropo-historique, socio-économiquimsgitutionnelle, pour
rendre compte du fonctionnement des interactionse eacteurs socio-
économiques. L'épistémologie des réseaux se cdnstrcore. Mais I'on ne
peut s’attendre, en sciences sociales, a ce quall@aronstruction soit
définitive, unique, achevée.

62 STUDNICKI-GIZBERT D., art. cit., p. 628.
%% |dem pp. 629-630.
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2.2.2 Réseaux, économie informelle et institutions

D’aprés Vincent Lemieux, la plupart des auteurssgusont interrogés
sur la finalité des réseaux d’acteurs sociaux omé gue grace a un réseau
un acteur avait acceés a des informations, des ,beensl’autres ressources
auxquels il naurait pas accés autrenf&nC’est donc dire combien le
capital social connexionnel d'un acteur est migditppour la mobilisation
ou l'accés aux ressources. Comme le font remarBiesre-Benoit Joly et
Vincent Mangematin, des relations informelles petveonduire a des
relations de réseau et elles jouent fort probabhéroe réle trés important
dans le cadre des accords forifrels

La logique de réseau est mise en ceuvre par diffemrteurs. Les
entreprises modernes évoquent de plus en plusahisgtion en réseau. En
fait il s’agit de la mise en place de synergie ainsdes structures
relationnelles institutionnell&s Le contrat est formalisé. Des acteurs socio-
économiques, hotamment au Sud, évoluent pour ketiap sein des réseaux
de relations peu ou pas institutionnelles. Poumgiear, ce type de réseau
gu’il estime par ailleurs plus efficace, rassenibterelations personnelles et
informelles caractéristiques des cultures locatesavoir des relations de
solidarité. Au premier rang de ces relations ooueodes réseaux familiaux.
La solidarité familiale est de fait & la base deciéation de nombreuses
entreprises et de leur développement. Elle permehabiliser du capital et
de I'énergie humaine en dehors d’un rapport mamtisamct’. C’est dans ce
cadre qu'Ariel Colonomd8 estime que la souplesse de I'économie
informelle en fait un espace de constitution degaéx. En effet, la sphére
informelle est un espace d’interactions ou les e#gpsociaux font I'objet
d’'une codification moindre que dans I'espace ing8thnel. L’informel y
apparait donc comme un gage de souplesse. En cemséq la sphére
informelle est un espace privilégié de constitutiels réseaux initiés a partir
de la prise de conscience d’'une communauté d’itstétéou de valeurs de la
part des participants. lls peuvent évoluer au nivézcal, régional ou
transnational. En méme temps, le réseau peut Btliewd’interaction entre
des acteurs de I'économie populaire, de I'Etatietrihirché qui se rendent
réguliérement services.

& LEMIEUX V., op. cit, p. 128.

65 JOLY P.-B. et MANGEMATIN V., art.cit., p. 23.

8 C'est le cas des relations entre industries et-saitants, entre bureaux de recherche et
développement de différentes firmes d’'un méme secstc.

67 PECQUEUR B.pp. cit, p. 54.

%8 COLONOMOS A., « La sociologie des réseaux tranenatix »,in COLONOMOS A.
(dir.), Sociologie des réseaux transnationaux. Communaemégprises et individus : lien
social et systéeme internationdaris, L’Harmattan, 1995, p. 22.
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Nous l'avons déja dit, les acteurs socio-écononsguen Afrique
comme sans doute ailleurs, ont des pratiques édgunemencastrées dans
des pratiques socioculturelles. Parmi celles-gidl surtout dans le domaine
du commerce, l'insertion au sein des réseauxohs généralement basés sur
des liens sociaux : parenté, amitié, religion, i, cooptation, etc. Ces
liens et leur fonctionnement ne sont pas instituteds. Par conséquent les
flux quils permettent peuvent étre en marge desititions au sens des
Etats modernes. C’est dans ce cadre que nous paléoréseaux informels.

Pour Badié, le lien social défie Iinstitutionneloderne. Ainsi le
réseau peut étre concu comme un lien qui tire seefae sa faible
institutionnalisation, de la promotion de la logigassociative sur celle de
'autorité hiérarchisée et administrée, de la ret@nde I'informel sur le
formef®. Cet auteur ajoute que le progrés de I'économierrmelle,
particulierement en Afrique, passe souvent par tifaton de flux
économiques transfrontaliers mettant en échec pacii® de contréle des
Etats et substituant a la relation citoyenne d&sisolidarités qui combinent
couramment I'appartenance ethnique et des objadiifires®. Il y a une
combinaison du lien social avec des objectifs pergnéconomiques. Nous
sommes donc en présence des formes d'unités écgmesnatypiques, par
rapport a l'approche dominante. Cet atypisme egactéristique des
pratiques informelles.

Nous ne parlons pas de [Rformel transnationab au sens des
mouvements qui transgressent les cadres étatiqgaesdans ce cas |l
s’identifierait a lillégal. Mais nous faisons paitréférence aux flux des
personnes et des biens a travers des espacessgudEtats, qui évoluent
malgré les institutions de ces Etats, au traverguls cadres. Les acteurs y
évoluent grace a d’autres institutions, d’autregtiques qui peuvent paraitre
atypiques.

L'encastrement de I'économique dans le social, argmde I'institutionnel,
favorise ainsi des pratigues atypiques, informelés le réseau. Ces
pratiques se fondent alors sur dautres institstiorsi I'économie
institutionnelle lie plus le concept d'institutici celui d’organisation, les
institutions peuvent étre aussi entendues comneurgkt normes sociales,
«regles du jeu » et conventions qui garantissemtrélations entre divers
acteurs sociaux et économiglfedDans les économies et sociétés ou les
institutions formelles fonctionnent peu ou pas camem Afrique, il existe

9 BADIE B., « Préface »in COLONOMOS A. (dir.) op. cit.,p. 16.

0 BADIE B., 1992,0p. cit, pp. 242-243.

VAN DURMEP., «Le rdle des institutions dans I'domie informelle », in
LALEYE I.P., PANHUYS H. et al.Organisations économiques et cultures africaines. D
I’'homo oeconomicus a I'homo sifuBaris, L'Harmattan, 1996, p. 335.
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d’autres regles, conventions, « modus operandabitides, etc., auxquels
se réferent les acteurs socio-économiques dagshemnges. En effet,

«Dans le secteur informel, les relations d’échangets
davantage déterminées par les conventions infoemedt les
usages sociaux que par la loi forme#é.

On peut parler de contrats implicites. Les relatjoat donc un certain
contréle social et la confiance, sous-tendent oagats.

La maniére dont on produit et on échange en écanorformelle fait
gue les arrangements, les interactions entre acteomt fondés sur des
institutions, des formes organisationnelles spgeds. On pourrait en
énumeérer beaucoup ; nous allons faire cas de agllesnous considérons
comme fondamentales dans le cadre de cette étude.

Un des éléments sur lesquels se fondent des résmackands, c’est
la confiance.Les relations commerciales s’établissent souvenbase des
liens sociaux interpersonnels. Ces liens font duagge intervenant est censé
tenir parole méme si des opérations peuvent saseéaflans I'oralité.
Comme le dit Jean-Michel Servet,

«Sans confiance, pas de commerce possible [...]

L'histoire du commerce et de la grande finance ts&sivent

établie sur des bases ethniques et familiales pgueeles gens

se connaissaient et nouaient entre eux des rekatide

fidélité »",

Par ailleurs, les acteurs du commerce transnatgordl assez discrets
sur leurs opérations. En fait 'accés a une infaiomacommerciale ou
financiére exige au préalable que celui qui veinfa'mer inspire confiance.
Dans le cas contraire, il faut qu'il soit parrain@ette confiance permet
d’éviter des dénonciations. La confiance entreti@confidence. En plus, du
fait que beaucoup de transactions peuvent se re¥gens ralité, il n’y a
que la confiance qui fonde lissue heureuse degatipés’. Celles-ci
peuvent parfois porter sur des sommes considérabtgamment en cas
d’emprunt. La confiance, souvent renforcée paramtréle social, constitue
la garantie de solvabilité. Nous évoquerons pamgke un systéme de
transfert transnational de devises par des acturslord-Est du Congo,
basé essentiellement sur la confiance.

2 |dem p. 336.

7 « Du troc au réseau : les marchés dans IhistoifEntretien avec Jean-Michel Servet,
propos recueillis par Jean-Francois DORTIER, CABIN P., (coord.), L'économie
repenségAuxerre, éd. Sciences Humaines, 2000, p. 104.

" KI-ZERBO J., « Les identités culturelles africaimesGenéve-Afriquevol. XXIII, n° 1,
1985, p. 19.
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L'entraide et la redistribution constituent également des institutions
en Afrique. Elles sont a I'ceuvre dans les relatidagparenté, le parrainage
commercial, la dynamique associative, etc. En effiefs acteurs socio-
économiques ont souvent tendance a se structurassaciation autour des
intéréts ou des valeurs. On peut ainsi retrouverngiieu urbain, des
associations des originaires, qui organisent udestrébution au profit de
leur village. Le réseau revét donc une dimensiotiag® et économique
importante, comme le note Abdou Salam Fall :

«Quelle que soit leur forme, les réseaux sociaux son
cadre de la circulation des biens et services... Lietérét
réside dans le croisement de différents domainesodial et
dans la dynamique économique qui en résulte, dass |
possibilités de conversion du capital social en it@Ap
économique (et réciproquementy.

En partant des acteurs de la base, on se rend clompte de
I'importance des liens sociaux dans la dynamiquméaique. Méme ceux
de l'accumulation sont dans le marché sans romyge eertaines pratiques
populaires. On est donc loin de I'entrepreneur wiéh¢ rationnel, rendu
autonome des déterminants socioculturels. En Afedier soutient que :

«Le marché est en opposition compléte avec toutes le
autres communalisations qui présupposent toujourse u
fraternisation personnelle et la plupart du tempss diens du
sang ; il est radicalement étranger a toute frateation...
L'échange libre se passe en dehors de la commundeté
voisinage et de tous les liens personneisg®..

L’entrepreneur, comme agent économique [Splé’est pas le
prototype dans les sociétés africaines. Il ne tw’agillement d'un
entrepreneur moderne, qui s'est détaché de soaurdliiginaire familial et
artisanal, comme le décrit Frangois Perroux etlgefi a résulté un
anonymat, une dépersonnalisation des relations oéugne®. Ceci
signifierait une absence d’articulation entre diféts niveaux d’activités : la
civilisation matérielle, I'économie marchande eactumulation; ce qui
n'est pas le cas en ce qui concerne les réalitde-6conomiques africaines.
Nous ne pensons donc pas que des acteurs sociorgicoies africains sont
strictement des capitalistes. Il nous semble ingmbrtle nuancer I'approche

S SALAM FALL A., « Et si l'insertion urbaine passaiir I'investissement dans des réseaux

sociaux ? »,in JACOB J.P. et DELVILLE P.L. (dir.)Les associations paysannes en
Afrique. Organisation et dynamiquéaris, Karthala, 1994, p. 302.

® WEBER M.,Economie et sociétdome | Paris, Librairie Plon, 1971, p. 634.

" |dem p. 214.

® PERROUX F., Pour une philosophie du nouveau développemeraris, Aubier
Montaigne, 1981, p. 67.
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d'« indigenous capitalism’; dont les observations sont pertinentes par
ailleurs. MacGaffey estime incomplete la pénétratio capitalisme du fait
des modes non capitalistes qui freinent I'autonodeie petits productedfs
Ceux gu'elle considere comme entrepreneurs cagiali pour nous ce sont
des acteurs de I'accumulation, certes a la recbedehprofit mais dont le
comportement ne se réduit pas a la rationalitéaiégte.

Au contraire, tout en recherchant le profit, ceeas recourent aux
pratiqgues populaires sous différents aspects. Daaacoup de cas il s’agit
d’entreprises familiales. Les relations de paremt&rviennent dans la
mobilisation des capitaux de démarrage, I'empboiredistribution, etc. Au-
delad de la famille, des acteurs socio-économiqffestaent également une
redistribution dans le cadre des communautés tigeilou des associations
diverses. On peut ainsi retrouver des acteursatiiiecomme des mutuelles
des marchands, des groupements d’achats, desagstmidestinées a jouer
différents réles. Comme le note Peemanayu siveau local, naissent des
associations de micro-entrepreneurs qui leur petemétde mener des
actions collectives vis-a-vis des fournisseurs,'Heat, etc.»®. Certaines
associations se constituent spontanément pourtigitiennaliser petit a
petit. Souvent ce type d'associations combine dgectifs d’assistance
mutuelle, de crédit et de syndicat.

Il faut également ajouter que, dans le cadre deotiémie
transnationale, les circuits marchands s’organisenbur desdiasporas
marchandesu sein desquelles se vit la solidarité. Pour Behubest clair
gu’en diaspora, toute minorité a un penchant nhtaréa cohésion, a
I'entraide, a I'auto-défensé. La diaspora favorise ainsi les réseaux, facilités
entre autres par l'usage d’'une méme langue etrtagmdes mémes valeurs.

On ne peut donc pas généraliser et uniformiseédéité économique
comme celle a laquelle pensait Max Weber soutemaat

«Dans le cadre de I'économie transactionnelle toute
activité économique est toujours le fait d’agentsromiques
isolés qui entendent satisfaire leurs propres @tgridéaux ou
matériels»®.

L’acteur isolé ne parait donc pas réaliste poyspfache en termes
d’articulation entre acteurs, en termes de réseaux.

 MACGAFFEY J., 19870p. cit.

8 |dem,p. 25.

8 PEEMANS J.-P.2002,0p. cit.,p. 386.
8 BRAUDEL F.,op. cit, pp. 139-140.
8 WEBER M.,op. cit.,p. 214.
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2.2.3 Breve illustration des réseaux dans I'histrme

La dynamique des réseaux commerciaux s'observefr&ua comme
en d'autres milieux, notamment la ou s’est dévedopm commerce de
longue distance séculaire.

En Afrique de I'Est et dans I'océan Indien, on péubquer leréseau
omano-zanzibarifé. Les Omanais seraient partis en Afrique pour utifmo
de propagation de I'lslam. lls ont ensuite conttéléommerce sur la cote de
'Afrique orientale créant un véritable réseau canoial avec des
autochtones Bantous. A ce propos, Léon de SaintiMparlant d’une zone
swahili a l'est du Congo, indique qu’elle trouve nswmrigine dans
I'occupation arabe de la cote orientale de I'Afequui dés le XPAsiécle
avait atteint Mombasa, et un commerce transocéaniqui prit une
importance considérable au XiXiécld®. Des marchands arabes
musulmans, issus de grandes familles d’Arabie du(Sadramaout, Oman)
assuraient sur le marché international le commetes « produits »
recherchés & I'époque comme l'or, l'ivoire, leslages®.

Pendant plusieurs années, Ille de Zanzibar, paleédeau, connaitra un
essor commercial au point d'étre comparé par Wiessal une espece de
Singapour du commerce afro-asiatique, avec unelgipu mixte d’Arabes,
d’Africains, d’Indiens et d’EuropéeWs

Le réseau mouridemet en contact des Africains disséminés dans
différents pays, appartenant a cette confrérie imeme. L'appartenance a
cette confrérie permet la connexion et le développe d'un réseau
commercial transnational. Dans les villes d'Occtdgar exemple, les
nouveaux émigrés sont accueillis et encadrés par rdembres de la
confrérie. Victor Ebiff a révélé le développement des réseaux commerciaux
des Mourides a Marseille et & New York.s'agit d’'une continuité du
commerce a longue distance pratiqué en AfriquéQigelst depuis au moins
le XIV®siécle. Les diasporas mourides contemporainasrset, elles, a des
activités diversifiées utilisant le fret aérienles containeurs plutét que des
caravanes. Le réseau informel devient une compesadispensable du
commerce :

8 REY P.-P., « Introduction 3 HAUBERT M. et REY P.-P. (coord.p. cit, pp. 117-127.
8 DE SAINT MOULIN L., « L'organisation de I'espaceeAfrique centrale & la fin du
XIX ® siécle »Cultures et développemenbl. X1V, 2-3, 1982, p. 270.

CONSTANTIN F., « Communautés musulmanes et pouwditique en Afrique orientale
(XIX ®-XX € siécles) »,Histoire sociale de I'Afrique de I'Est (XBXXsiécles) Paris,
Karthala, 1991, p. 105.

87 WESSELING H. L.Le partage de I'Afrique 1880-191#aduit du néerlandais par Patrick
Grilli, Paris, éd. Denoél, 1996, pp. 184-185.

EBIN V., « Les commercants mourides a MarseilleaeNew York. Regards sur les
stratégies d'implantation in GREGOIRE E. et LABAZEE Pqgp. cit.,pp. 101-123.
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«Ces diasporas reposent toujours sur des alliances
informelles et des liens sociaux pour exercer aféenent le
commerce a longue distance [...] Quand les gens njast
d’autres possibilités, ils se servent des obligaide solidarité,
des réseaux d'assistance mutuelle, comme supporteute
propre travail [...] »* .

Il faut souligner également I'importance de la sédbution au sein
des réseaux mourides notamment a travers des drenshformels de
capitaux des immigrés vers leurs pays ou régioosgihe. Ainsi donc les
opérations économiques sont portées par des redasociales sur base
d’appartenance ethnico-religieuse dans ce cas deddas.

Nous pouvons enfin évoquer le cas déseaux chinoisen nous
appuyant sur une étude de Francois Raflldls sont liés a I'’émigration des
Chinois depuis le XVfisiécle, vers le Sud-Est asiatique (Hongkong,
Malaisie, Singapour, Indonésie et Thailande). les grand nombre exerce
de petits métiers : petits commergants, artisagscudteurs, ouvriers, etc.
Actifs et trés entreprenants, des hommes d’affadieimois ont fini par
occuper une place importante dans la vie écononlapate en Malaisie, en
Thailande, en Indonéste
Dans ces pays, cette diaspora chinoise htesgiaq entretient un réseau
commercial fondé sur l'ethnicité. Le réseau se bppe autour des
associations, lesuiguan selon un modéle ancien. Ces associations se
constituent sur base d'un dialecte commun, d’un,aba d’un patronyme, a
des fins religieuses, éducatives, commercialesrofegsionnelles. En effet,
« par-dela les variations d’'un pays a l'autre, lesnumunautés hoagiao sont
marquées par un €lément commun, le recours auxias®ms ou huiguan,
qui explique en grande partie leur survie, voir@rl@éussite économique
[...] Leur vocation initiale est I'entraide et la piection des membres face a
un milieu jugé hostile™.

Ces associations aident les migrants a s’implamies constituent aussi
une institution de pérennisation de la culture oisi@. Plusieurs associations
sont nées autour des temples, visant & organiseulte, puis se sont
transformées ehuiguan fondées sur des métiers et des liens de parenté.
Dans ce cadre, elles dispensent des soins de esfaétablissent des écoles,
reglent les conflits internes, s’occupent de l'irgration, lIévent des taxes,
tiennent des registres familiaux et gérent des esuwsociales. Ces
associations chinoises fournissent aussi du cegéditentreprises et tiennent
a renforcer la solidarité ethnique. Les firmes olgas qui sont pour une

8 |dem pp. 102 et 110.

RAILLON F., «Les réseaux chinois en Asie du Sut:Esociétés secrétes, sociétés
commerciales, sociétés civiles AmwHAUBERT M. et REY P.-P.gp. cit, pp. 163-184.

%1 GERNET J.L.e monde chinojs¥® édition, Paris, Armand Colin, 1999, p. 536.

92 RAILLON F., p. 169.
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grande part familiales, dans cette partie de I'Asgedéploient au sein de cet
espace grace au puissant réseau bancaire, comimardisstriel qui s’est
constitué a partir de ces associationshléguar”.

Ces réseaux demeurent inforniélslls sont actuellement locaux,
régionaux et internationaux. En effet, dans la iéeen décennie du
XX siecle, leshoagiao ont édifié de véritables multinationales sud-est
asiatiques, voire mondiales, au point de parlercalgtalisme de réseau,
certes moins exclusivement ethnigjue

Bien d'autres réseaux existent et se développdlgud dans le
monde, avec sans doute des caractéristiques sdewmpldiien que des
particularités existent selon les contextes. Cdsstitions, certes
insuffisantes, font ressortir 'importance histarégde I'évolution des acteurs
socio-économiques au sein des structures relafiesneOn est loin du
paradigme libéral et de la démarche walrassiennes daptique de
I'efficacité et de la rationalité qui renvoient audécisions privées
individuelles des agents économiques, avec legiggues percevoir comme
des étres économiques vides d’histoire, de repiatsams, de déterminations
sociale®’. Au contraire, 'analyse des réseaux permet dadveeen compte
les acteurs économiques dans leurs interactiongs daur contexte
historique. Elle constitue un outil fondamental psatude des structures
sociales dans lesquelles peuvent s’enchasser diggé&conomiques. Le
réseau constitue pour nous un outil d’'analyse detsiration des acteurs et
des liens commerciaux de longue distance.

% |dem,pp. 172 -173.

% |bidem

% |dem pp. 174 -175.

% GREGOIRE E. et LABAZEE P. (dir.pp. cit.,p. 11.
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224 Le réseau, le local, le transnational

Nous I'avons dit, les opérations d’approvisionnemee distribution,
de transport, de financement, d’'importation ou gtexation, sont réalisées
largement grace aux liens sociaux, aux contadtuféires. Pascal Labazée,
Emmanuel Gregoire, John Igue et dautres l'ont neis évidence
particulierement pour I'Afrique occidentale. Pascabazée y a observé par
exemple que les liens familiaux, territoriaux, cs#ionnels, politiques et
financiers tissés de part et d’autre des frontjesas plusieurs générations
par des marchands, constituent des opérationgideriau cceur des filieres
par lesquelles circulent les informations, les itsétes marchandis&s

Des acteurs locaux pour effectuer des opérati@msiiationales, ont
donc besoin des contacts dans d'autres pays. Dmnmekure ou ces
différents acteurs sont interconnectés, nous sonemgsésence de réseaux.
Chacun de ces acteurs a un réle a jouer dansdaués y est connecté selon
un ou plusieurs éléments structurants. lls sordliees au sein d’'un espace
marchand qui peut s’étendre a différents territoin@tionaux. Le réseau
assume ainsi une fonction d’intermédiation pour nemter le local au
transnational. Bruno Stary estime par ailleurs gusein de Il'espace
transnational, les flux esquissent une organisatigionale a I'échelle de
plusieurs Etats, notamment en Afrique centralecetdentalé®. Les réseaux
qui y sont en relation peuvent laisser penser a<umggration commerciale
par le bas» au-dela de celle initiée par des Etats.

Des zones frontalieres étant généralement éloigrikesmarché
national, peuvent se trouver marginalisées papddiques nationales de
développement. Il arrive alors que les populatibstalieres, laissées a
elles-mémes, développent une dynamique locale @rapri S’appuie
largement sur la proximité avec leurs voisins. Behanges informels
peuvent ainsi se développer. Il peut arriver que teeritoires frontaliers
deviennent des axes de pbles de développemenhsspace qui touche a
différents Etats; John Igue parle de « périphérigionale ». L’'espace
frontalier est alors un espace de cofitacdn peut dés lors dire que des
peuples frontaliers initient ainsi une sorte d'gretion régionale des
échanges par le bas, en dehors du cadre institefiodes Etats. lls
n'attendent pas linstitutionnalisation d’'un cadténtégration pour entrer
librement en contact. Dans bien de cas, ces cens&meit anciens, ancrés
dans Tl'histoire longue des populations. Par corségula perspective

% LABAZEE P., « Les échanges entre le Mali, le BuskiRaso et le nord de la Cote-
d’lvoire. L’économie marchande a I'état pratiquém»GREGOIRE E. et LABAZEE P.,
op. cit.,p. 144.

% STARY B., 1997p0p. cit, pp. 82-83.

% COURLET C., « La frontiére : couture ou coupure ? réphes de théorie économique »,
Economie et Humanisme 301, mai-juin 1988, pp. 5-12.
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économique en termes de réseau peut étre porteuse aapacité
d’'intégration au sein d'un espace de transacti@isn que l'intégration
spatiale et I'économie géographique soient anatyséetout dans un cadre
formel, il y a lieu de noter que des aspects sigppht aussi a l'informel.
Au-dela de lintégration comme politique des Etais des organismes
internationaux, des peuples entrent aussi en doataclébordant le cadre
des frontiéres stato-nationales, avons-nous déjgue.

Depuis un demi-siécle, des regroupements éconosiigégionaux
comme cadres de développement, proliferent en édriqCependant les
résultats de plusieurs de ces expériences ne ssnpiwbants. Parmi les
raisons de l'insucces, outre la lourdeur bureaiggraf le manque de volonté
politique, la prépondérance des objectifs autrédocgmomiques, il faut citer
'inadéquation d’'une intégration institutionnellarde haut qui méconnait les
contacts, les relations, les flux, les échangesesturés anciens, au-dela des
structures étatiques, entre des acteurs économidgiedifférents espaces
nationaux. A ce propos nous nous demandons si, ljamenir, l'intégration
ne se situe pas plus de c6té des initiatives deslg@kions de la base, dont les
contacts transfrontaliers configurent souvent dsgaees de dynamique
régionale. John Igue abonde dans ce sens :

«Les difficultés d'intégration régionale au niveau
officiel sont pourtant contradictoires avec le dgmame dont
font preuve les populations africaines. On peutissaxagérer
affirmer que les populations africaines ont déjalige une
intégration de fait; celle-ci est fondée sur I'edrdinaire
développement des échanges traditionnels souveslifigsi
d’'informels et des mouvements des populations mo&rhen
faveur des pays cotiess® .

On peut en effet envisager des espaces €économigiggsnaux
alternatifs ou se développent de réelles oppogsritéchanges régionaux
dans les zones a cheval sur différents territaignaux. Il est paradoxal
de constater que les programmes d'intégration nédgp dont un des
objectifs est d’éliminer des entraves tarifairesrelirectes aux échanges,
n‘ont pas endigué I'économie informelle, du moimapceux qui pensent
qgu’il s’agit d’'une économie palliative nocive aumteeprises formelles. Ceci
montre encore une fois la juxtaposition des logsgd@acteurs. En effet, au
plan institutionnel les Nations négocient un catemonieux favorable aux
échanges, au marché régional. Mais il faut au abdalse demander : qui
sont les acteurs de ce marché, quelles sont legigules, leurs stratégies,
leur zone d’action ? Nous pensons qu’il est impadrtie prendre en compte
non seulement des conditions du marché, mais aestains facteurs

1001GUE J.0., « Commerce informel et intégration régie »,Le Courrier ACP-CEn° 142,
novembre-décembre 1993, p. 63 col. 1.
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d’affinités culturelles, historiques qui peuventreéta la base des
compositions ou des décompositions des réseaukatiges entre différents
espaces nationaux.

Mais il faut éviter de verser dans une idéologi@ndélisme vis-a-vis
des pratiques populaires et prétendre que ceégration s’est déja réalisée.
A notre avis c’est un long processus. Par ailledes, peuples de différentes
nations peuvent développer des espaces de cordasfrontaliers tout en
gardant chacun le sentiment d’appartenance nagiohmus ne voulons pas
non plus relancer ici la polémique autour de laisemen question des
frontieres étatigues. C'est un autre débat poktiqautour de la
déconstruction des frontiéres ou des territoireitdséde la colonisatidff,
méme si le développement des échanges transnatiorfatmels suscite un
questionnement sur la nature des constructionis|ééstactuelles.

Quoi qu’il en soit, 'analyse des échanges transnatix informels
souléve ainsi, d’'une maniére ou d’'une autre, lastjmie de l'intégration
spatiale, de l'intégration régionale, comme nowasdhs déja insinué plus
haut. D’autre part, le local peut étre branché dar sphere de
mondialisatioh™. Les techniques de l'information, les télécommatians,
le développement des moyens de transport et descesr(agences de
voyages, de transfert d’argent, d'intermédiairammerciaux...), utilisés par
des réseaux, permettent ainsi aux acteurs locauxdé&lelopper leurs
pratiques dans la sphere globale. De cette fagmep réseaux passent des
flux qui sont d'une facon ou d'une autre reliés a dynamique de
mondialisation des échanges. Il y a donc lieu des@eque dans le domaine
des échanges, le local n'est pas dans une towidjvau contraire il subit
des influences de la mondialisation. Il faut domite d’enfermer le local
dans un « localisme » car sa dynamique est aégsalison ouverture sur le
régional, le national, et le transnational. On peanc dire que le
fonctionnement des réseaux traduit l'inscriptions dadividus dans la
mondialisation. C’est sans doute ce qui fait dirBaédrine Tolotti que les
réseaux constituent une des modalités de linserdie I'Afrique dans le
systéme internation4r.

101 MBEMBE A., « Mouvements de populations, éclatemees cEtats, recompositions
géopolitiques. Les frontieres mouvantes du contirdrncain » Le monde diplomatique,
novembre 1999, pp. 22-23.

192 GONTCHAROFF G., « Valeurs et limites du 'localBgonomie et humanisma?® 350,
octobre 1999, pp. 12-17.

3 TOLOTTI S., «Il y a 'ami commercant, le fils égné ou bien encore la relation
politique »,Croissancen® 386, octobre 1995, p. 36.
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Conclusion

Pour conclure, nous rappelons que l'internatiomaistitue le champ
des institutions de régulation par les FEtats et deganisations
supranationales. A notre avis, parler donc d’écdadransnationale c'est
évoquer des relations marchandes personnaliséeactis's non étatiques
appartenant a différents Etats nations, relations aanalisent des flux
(d'informations, de capitaux, de marchandises, @evices, etc.) qui
traversent les espaces nationaux ou continenthuog. $'agit pas seulement
d'une réalité économique mais aussi sociale. Pawsnla dimension
informelle est liée aux pratiques atypiques des acteurs. @pisme n’est
pas exclusivement li¢ & la référence aux instihgtide I'Etat moderne et du
marché — ce qui reste fondé par ailleurs, maisi @isautres institutions
socioculturelles. Il y a au sein de cette réalitée pluralité d’acteurs,
pluralit¢ de logiques. Le recours a l'accessibler pes relations
personnalisées n’exclut pas par exemple une rédité&néconomique de
rentabilité. Par ailleurs, les acteurs articulenjdurs des pratiques formelles
et informelles. Par conséquent, nous préféronsepade pratiques
informelles plutét que d’économie informelle.

Enfin, nous entendons paéseau d'économie transnationaledes
acteurs sociaux, commerciaux, financiers, admatig$t etc., entretenant
des relations personnalisées, en connexion auegslderritoires nationaux,
et qui utilisent régulierement cette structure tretmelle pour la
transmission des ressources (capitaux, informationsarchandises,
services...), souvent en dehors des institutionsdbes

La socio-économie des réseaux constitue donc uil det la
compréhension de la structuration de I'économiestmationale. Des mailles
du réseau peuvent permettre des connexions auunileal, régional,
national et/ou international. Ce qui est centraisd conceptualisation du
rapport entre économie locale et commerce trarsradfic’est finalement le
réseau. C'est pratiguement une autre échelle diexcteomparativement a
I'approche de la théorie de I'échange internatianal congoit des Etats en
échange et prend comme cadre le systéeme natiosed @tstitutions.

Ces acteurs peuvent également prendre des indisatiamélioration
de leur cadre de vie a la base. Il s’agit du dépmment local. Cette notion
pose la question du rapport entre commerce et d@veinent en partant de
I'échelle locale.
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